Bagaimana praktek guanxi pada bisnis olshop
1. Sudah berapa lama anda memulai jualan online ?
2. Pada awal merintis jualan online, siapa reseller/pembeli pertama anda ?
3. Bagaimana cara anda menyakinkan para reseller/ pembeli tentang barang yang dijual ?
4. Coba anda ceritakan awal anda merintis jual online hingga menjadi besar seperti sekarang ini ?
5. Bagaimana cara anda membangun kepercayaan reseller ?
6. Bagaimana cara anda membangun kepercayaan pembeli terhadap barang anda ?
7. Reseller anda lebih banyak dari kalangan keluarga dan atau bukan keluarga ?
8. Bagaimana anda membangun hubungan kepada para pembeli dan reseller ?
9. Bagaimana cara anda mempertahankan hubungan kepada para pembeli dan reseller ?
10. Kenapa anda bisa percaya kepada para reseller/ pembeli ?
11. Kenapa anda membuat reseller ?
12. Apakah foto barang yang ada jual sesuai dengan yang aslinya ?
13. Pernahkah reseller/ pembeli anda komplen terhadap barang yang anda jual ?
14. Jika pernah, komplennya kenapa. Apakah foto dan aslinya beda atau ada hal lain ?
15. Siapa yang mengajari anda jualan online
16. Apa yang membuat anda tertarik untuk jualan online 
17. Apakah anda tidak takut jika barang yang sudah anda pesan tiba-tiba di cancel reseller/ pembeli ?
18. [bookmark: _GoBack]Apakah anda tidak takut jika barang yang sudah anda kirim tidak dibayar/ diambil reseller/ pembeli ?
